
Guía - Crear Planning Deal

La finalidad de esta guía es compartir un poco el proceso de llenado de la tarjeta de Turn
Over (Weddings) para la creación del Deal en el Pipeline de Planning.

Última actualización: 29 de jul. de 2025

1 Dirigirnos a Deals

Debemos buscar el pipeline de Weddings y filtrar por los deals que se encuentren en status
"Won".

2 Seleccionar Deal

Una vez filtrado los deals en status Won del pipeline de Weddings, debemos seleccionar el deal
al cual queremos llenar la tarjeta Turn Over más adelante.



3 Validar Contacto Asociado

Una vez entrado al Deal, tenemos que validar si se encuentra ya asociado a un Contacto. Si ya
se encuentra asociado debemos saltarnos al paso 8. De lo contrario debemos seguir los
siguientes pasos

4 Hacer click en agregar contacto

Al hacer click en ese boton, Hubspot nos va a pedir que creemos un contacto o que lo
asociemos a uno existente. Para nuestro proceso vamos a seleccionar agregar uno existente
por medio del correo electronico.



5 Seleccionar al Contacto

6 Hacemos click en siguiente/Next

Botón Naranja en la esquina inferior derecha



7 Hacemos click en siguiente/Next

Botón Naranja en la esquina inferior derecha. Y con esto ya habremos asociado el Deal a un
contacto.

8 Click on Bride

Tenemos que llenar o actualizar el campo de Bride



9 Click on Groom

Tenemos que llenar o actualizar el campo de Groom

10 Click on Type of ceremony

Tenemos que llenar o actualizar el campo Type of Ceremony



11 Click on Attendees

Tenemos que llenar o actualizar el campo Attenddees

12 Click on Room nights

Tenemos que llenar o actualizar el campo Room Nights



13 Click on Complementos/Fees

Tenemos que llenar de manera opcional el campo de Complementos/Fees

14 Click on BlockCode BB Ceremonia

Tenemos que llenar o actualizar el campo de BlockCode BB Ceremonia



15 Click on Turn Over

Esta es una actualización, ahora cuando todos los campos de la tarjeta Turn Over, debemos
marcar la casilla de Turn Over como Yes

16 Hacemos refresh a la pagina

Habiendo llenado todos los campos antes mencionados a excepción del Complementos/Fees
(opcional) el deal de Planning se debe crear en automatico

17 Deal - Planning Creado


